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Basin Biilteni

Yurtdisina agilmak isteyen
KOBV/’lere oneriler

Yapilan arastirmalar dogrultusunda KOB/I'ler Tiirkiye'deki isletmelerin
yuzde 99,8'ini, istihdamin ise ylzde 76,7’sini olusturuyor. Ancak
Turkiye ekonomisinin lokomotifi gérevini Gstlenen KOBI'lerin inracat ve
yurtdigi faaliyetleri henliz mevcut potansiyelin altinda seyrediyor. 150
yili askin kokli gecmisiyle musterilerine hizmet veren Generali
Sigorta, yurtdisina acgilmak isteyen KOBI’lere yol haritasi niteligindeki

Onerileri siraladi.

Pazar arastirmasi yapin

Yurtdisina acilmak isteyen KOBJI’lerin hedefledigi tilke ile ilgili detayli
bir pazar arastirmasi yapmasi gerekiyor. KOBI'lerin sundugu hizmet
veya Urunlerin hedef Ulkedeki arz-talep dengesi, kilttirel uyumlulugu

ve rekabet anlayigsi ile ilgili bilgi sahibi olmasi buyik énem tasiyor.

Destek programlarini aragtirin

Turkiye ekonomisinin lokomotifi gérevini tistienen KOB/'lerin istihdama
ve ekonomiye olan katkisi birtakim tegvikleri kaginilmaz kiliyor. Basta
KOSGEB ve Ticaret Bakanlgl olmak Uzere birgok kurum ve kurulus
yurtdisina agiimak isteyen KOBI’lere maddi ve manevi bircok destek
sunuyor. KOBI'lerin yurtdisina agiimadan 6nce yararlanabilecegi

tesviklerle ilgili detayl bir arastirma yapmasi gerekiyor.

Mevzuatlari inceleyin

Yurtdisina acgilmak isteyen KOB/'lerin hedef {lkenin ticaret ve rekabet
kurallarina gore farkli yasal surecler ve mevzuatlar ile karsi karsiya
kalmasi muhtemel bir durumdur. Bu noktada KOBI’lerin bu siirecler ile
ilgili bilgi sahibi olmasi, hatta bu noktada profesyonel yardim almasi
blylk énem tagiyor.

Dijital yeteneklerinizi gelistirin
Teknolojik gelismeler ve dijital dondsim is dinyasini donustirmeye
devam ediyor. Bu noktada KOBI'lerin dijital yeteneklerini gelistirmesi,

e-ihracat ve e-lojistik streclerini iyi bir sekilde ydnetmesi ve e-ticaretin
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sagladigi globallesme avantajindan dogru bir bigimde yararlanmasi
gerekiyor. Dijital yeteneklerini gelistiren KOBI'ler tek bir merkez

uzerinden ihracat hamlelerini kolayca yonetebiliyor.

Strateji olusturun

Yurtdisina agiimak isteyen KOBF'lerin sundugu Uriin veya hizmet ile
ilgili hedef Ulkeye yodnelik yonetim, satis ve pazarlama stratejileri
olusturmasi éncelikler arasinda yer aliyor. KOBI’lerin, bu stratejileri
olustururken marka konumlandirmasi, tuketici aliskanliklari, pazar
potansiyeli, ticari kurallar, vergi yukimlulikleri gibi unsurlarin yani sira
hedef Ulkelerdeki sektorin mevcut ve potansiyel kosullarina dikkat

etmeleri 6nem tasiyor.

Generali Hakkinda:

En blyuk global sigorta ve varlik yonetimi saglayicilarindan biri olan Generali,
1831'de kuruldu. Grup, 2019'da 69,7 milyar Euro'nun Uzerinde toplam prim
geliri ile dinyanin 50 Ulkesinde faaliyet gosteriyor. 61 milyon misteriye hizmet
veren ve yaklasik 72.000 ¢alisani bulunan Grup, Avrupa'da lider konumda yer
alirken, Asya ve Latin Amerika’da yukselen bir varliga sahip. Generali'nin
amaci, benzersiz dagitim agi sayesinde yenilikgi ve kisisellestiriimis ¢ozimler

sunarak musterilerinin dmar boyu ortagi olmak.



