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Araba alis ve satisinda dikkat
edilmesi gereken 5 nokta

Gunlik hayati her anlamda kolaylastiran arabalarin alis ve satis
islemleri, beraberinde dikkat edilmesi gereken bazi noktalari getiriyor.
Arastirmalar birgok kisinin araba alis ve satis konusunda yetersiz
bilgiye sahip oldugunu ortaya koyuyor. Ara¢ alim satimi konusunda
bazi 6nemli noktalar hakkinda bilgi sahibi olmak; yasanabilecek
olumsuzluklari ortadan kaldirdi§i kadar, dolandiricilik ve arag
kaybetme riski gibi faktorlerin 6niine de geciyor. 150 yili askin koklu
gecmisiyle musterilerine hizmet veren Generali Sigorta, araba alirken

ve satarken dikkat edilmesi gereken noktalari paylasti.

Oto ekspertiz raporu isteyin

Ara¢ alim ve satimlarda endise duyulan konulardan ilki aracin daha
onceki kazalari ve sorunlaridir. Satmak isteyen kigi aracin sorunlarini
ve kazalarini saklayabilir. Son yillarda otomobil konusunda
uzmanlasan oto ekspertiz sirketlerinin raporu bu gibi durumlarda
oldukga yarar saglamaktadir. Satici tarafta iseniz bir oto ekspertiz

raporunuzun olmasi aliclya guven verecektir.

Kapora verirken dikkat edin

Arag alig ve satiminda en ¢ok kullanilan kavramlarin baginda yer alan
kapora kelimesi, satiglarinda karsilikh guvenin semboll haline
gelmigtir. Ancak kapora talep edilen satiglarda elden 6deme
yapilmamasi ve saticinin kimlik karti, hesap clizdani, ehliyet ve ruhsati
gibi belgelerin fotokopisi alindiktan sonra anlagsmaya variimasi oldukc¢a

onemlidir.

Aracin plakali olimasi 6nemli
Ara¢ satis aliminda dikkat edilmesi gerekenlerin basinda gelen bu
konuya da dikkat edilmeli, plakasi olmayan araglarda plaka talep

edilmeli ve sorgulama yapilmaldir.

Odeme ertelemelerine kanmayin

Bir aracin satis isleminde 6deme noterde yapilmalidir. Noterde yapilan
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islemler yasal olmayan iglemlerin 6nline gegecektir. Dolandiricilarin
siklikla basvurdugu yontemler arasinda yer alan; 6demenin baskasi
tarafindan yapilacagdi, ortak bir noktada bulusup satis isleminin
gerceklestiriimesi ve sahte para kullanimi gibi durumlara oldukga sik

rastlanmaktadir.

Aceleye getirmeyin, dogru fiyati bulun

Ara¢ allm ve satimlarinda aceleci davranilmamali, yasal konular
hakkinda bilgi sahibi olunmalidir. Ayrica aracin degeri normal piyasa
degerine gore disuk ise biraz daha siUpheci davraniimalidir. Canku
dolandiricilar ellerindeki araclari degerinin altina ¢ekerek géz boyar ve

aceleyle satilmalarini saglarlar.

Generali Hakkinda:

En buyUk global sigorta ve varlik yonetimi saglayicilarindan biri olan Generali, 1831'de kuruldu.
Grup, 2021'de 75,8 milyar Euro'nun lizerinde toplam prim geliri ile diinyanin 50 ulkesinde
faaliyet gésteriyor. 67 milyon musteriye hizmet veren ve yaklasik 75.000 calisani bulunan Grup,
Avrupa'da lider konumda yer alirken, Asya ve Latin Amerika’da yukselen bir varliga sahip.
Generali'nin amaci, benzersiz dagitim agi sayesinde yenilikgi ve kisisellestiriimis ¢ézimler
sunarak musterilerinin yasam boyu ortagi olmak. Generali Sigorta A.S. ise 150 yili agkin stredir

Tirkiye'de faaliyet gosteriyor.



